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Chi siamo

ByteWay
nasce all’inizio del 2003 per iniziativa di affermati

professionisti del settore ICT e dell’ organizzazione
aziendale.

Obbiettivo: distribuzione a valore aggiunto di tecnologie
abilitanti per integrazione nei settori

IMAGING e VOICE
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Valore aggiunto

ByteWay e distributore di tecnologie e soluzioni Imaging e
Voice e aiuta i propri clienti a trarre i maggiori benefici
dall’utilizzo di tecnologie innovative;

e approccio di tipo consulenziale
e esperienza professionale
e conoscenza di tematiche relative ad
organizzazione aziendale
e solida esperienza tecnico-commerciale
e orientamento al problem solving
e supporto tecnico post-vendita in collaborazione con
I'’engineering del produttore
N
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Offe rta

. TECNOLOGIE IMAGING TECNOLOGIE VOICE

i ¢ OCR e TTS Telefonico

: « ICR e TTS Multimediale

: « OMR e TTS SAPI5

: » Barcode 1D 2D e ASR Telefonico

: « Form Recognition e ASR Multimediale Embedded

: « PDF Output e Dragon SDK Dettatura Vocale
: o Visual Toolbox e Speaker Verification

e Prompt Sculptor, per
generazione file audio TTS

Semilavorati sviluppati con i nostri partners tecnologici per favorire una
~rapida integrazione, abbattere costi di produzione e velocizzare il time to
- market
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A chi ci rivolgiamo

A tutti coloro che sviluppano software e vogliono o devono
integrare le migliori tecnologie Imaging e Voice nelle loro
applicazioni.

eforniscono servizi innovativi per la gestione dei documenti e
dei processi aziendali

eforniscono servizi avanzati con tecnologie di sintesi e
riconoscimento vocale

Ma non solo.........
anche |‘utenza finale puo rivolgersi a noi per soluzioni ready to

use.....e in questo caso scegliamo le migliori e piu appropriate
applicazioni o servizi dei nostri clienti in un‘ottica di partnership
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Grazie per |'attenzione !

Donato Savino

AD ByteWay S.r.l.

d.savino@byteway.it
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